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A América Latina precisa
avancar no crédito privado de
longo prazo. Esta é a opiniao de
representantes do setor puiblico
e da iniciativa privada de diver-
sos paises que estdo reunidos
desde ontem, em Brasilia, para
debater o futuro do financia-
mento produtivo. “Existe uma
necessidade latente de estimu-
lo de financiamento privado de
longo prazo por parte do gover-
no”, disse o secretdrio do Tesou-
ro Nacional, Arno Augustin, ao
término das primeiras apresen-
tagoes do semindrio organiza-
do pelo Banco Interamericano
de Desenvolvimento (BID) e
pela Associagao Brasileira de
Instituigoes Financeiras de De-
senvolvimento (ABDE).

Para o secretdrio, o papel do
setor privado no financiamen-
to de longo prazo € extrema-
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mente importante e o governo
tem trabalhado a fim de au-
mentar os mecanismos para
incentivar essa participagao.
Ele citou, como exemplo, as
debéntures de infraestrutura.
“0 Brasil estd saindo do vicio
da taxa de juros de curto prazo
muito alta”, disse, acrescen-
tando que apesar da iniciativa,
¢é preciso criar uma cultura,
em referéncia a baixa procura
se comparada ao potencial in-
terno. Por outro lado, o Pais es-
td, aos poucos, avan¢ando na
questao dos investimentos. “O
Programa de Sustentagio do
Investimento (PSI) jd repassou
R$ 200 bilhoes nos tltimos
quatro anos”, frisou.

De acordo com Augustin, al-
gumas acoes programadas de-
verdo alavancar a economia, em
fungao dos investimentos em
logistica que serdo feitos nos
préximos anos com as conces-
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soes de portos, rodovias e aero-
portos, e as a¢oes do Programa
de Aceleragao do Crescimento
(PAC). O desafio, disse, estd em
diminuir a burocracia para os
projetos, principalmente por
parte das institui¢oes ptiblicas.
Além disto, as entidades de fo-
mento devem facilitar o acesso
aos financiamentos.

Novas parcerias

De acordo com a especialista
em mercado de capitais do BID,
Maria Netto, as instituigoes de
fomento chegaram a conclusao
que necessitam buscar um in-
ter-relacionamento maior, ou
seja, adquirir sinergia. Ela disse
ao Jornal do Commercio que o
BID tem trabalhado suficiente-
mente bem com o Banco Nacio-
nal de Desenvolvimento Econd-
mico e Social (BNDES) e com o
Banco do Nordeste. Porém, a in-
tengdo, agora, € buscar aproxi-
magao com os bancos e agén-
cias de fomentos estaduais.

“Nas conversas que estamos
tendo com estas instituigoes,
nos demos conta de que hd mui-
ta experiéncia, mas pouca inte-
racdo. O semindrio tem esta fi-
nalidade, de trazer as entidades
para perto e ver como podemos

atuar em parceria’, disse.
Segundo Maria Netto, a de-
manda por crédito estd aumen-
tando em toda a América Latina,
porém, as empresas somente
tém acesso aos recursos dispo-
nibilizados pelo BID por meio
de bancos e agéncias de fomen-
to. Logo, mais parcerias resulta-
riam em mais ofertas de crédito
ao empresariado, afirmou.
Como exemplo de case de
sucesso em acesso ao crédito,
o presidente da ABDE, Carlos
Henrique Horn, citou o cartao
BNDES. Trata-se de um pro-
duto voltado a micro e peque-
na empresa com montante de
R$ 33 milhoes de crédito pré-
aprovado, 49 mil fornecedores
cadastrados e 220 mil itens
passiveis de financiamento.
Agora, a inten¢ao das en-
tidades é fazer parcerias
com bancos e agéncias de
fomento do Norte e Nordes-
te, para tornar o cartao mais
popular naquela regiao, se-
gundo informagoes do chefe
do Departamento de Opera-
goes de Internet da Area de
Operagoes Indiretas do BN-
DES, Ricardo Albano, pre-
sente no evento represen-
tando o presidente da enti-
dade, Luciano Coutinho.



